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Esta es la historia de un

en Hawai, hijo de un padre tradicional, maestro 

de escuela y con un gran 

adoptivo, un hombre pr

opuesto a su padre biol

consejos que ambos padres
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Prologo

Dada la gran acogida que este libro ha tenido entre los lectores y por 

hijos leyeran el libro, pero ellos 

no lo hicieron: entonces, les ofrezco

Enzo Fiorillo.
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La habilidad para adquirir riqueza no es propiedad de unos pocos, al 

deseo y tener el coraje suficiente para afrontar nuestros miedos. Es 

 en el camino a dicha meta, pero 

una fuerte dosis de confianza en si mismo y una alta autoestima, 

rlo. Este libro da una serie de 

 y como sobreponernos a los 

no. El conocimiento necesario 

es sobre como funciona el dinero en el proceso de enriquecimiento.

en la simplicidad de los consejos y de la facilidad de llevarlos a la 

en esta vida?

sacrificar muchos detalles de la 

obra principal, como los ejemplos y diagramas, sin embargo, se ha 

conceptos originales. 
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Capitulo 1: Padre Rico, Padre Pobre 

Tuve dos padres, uno rico y uno pobre. Mi padre pobre, nunca 

hubiese tenido tan solo un padre, 

rechazar sus consejos. El problem

 decirle a su hijo sobre el 

El tema dinero no se 

ios sociales de salud y las cajas 

Dado que tuve dos padres influyent

6



 Uno alentaba a hablar de 

negocios y dinero durante la cena. El 

fuera discutido durante la comida. 

Amaba la idea de los beneficios m

dependencia financiera El hablaba bien claro sobre la mentalidad de 

y con carencias 

competente.

observar los efectos que dos formas diferentes de pensamiento 

totalmente quebrado luego de un
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e, no por la cantidad de dinero que 

ganaba, la cual era significativa, sino por sus pensamientos y 

aprendizaje, ellos estaban en desacuerdo sobre aquello que 

ender. El otro me animaba a 

estudiar para ser rico, para entender  dinero, y para 

acerca del dinero.

El dinero es una forma de poder. El dinero viene y va, pero si usted 

cuenta con la educaci unciona el dinero, gana 

nerar riqueza. Estas lecciones 

no pretenden ser respuestas sino pautas indicadoras.

Estas seis lecciones son: 

1. Los ricos no trabajan por el dinero. 

2. Entender las finanzas. 

4. La historia de los impuestos y el poder de las corporaciones. 

5. Los ricos inventan el dinero. 

6. Trabaje para aprender y no por el dinero. 
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Capitulo 2: Los ricos no trabajan por el dinero. 

Cadillac, y ellos se fueron a pasar el fin de semana a su casa en la 

playa.

yo no fuimos invitados. Y nos dijo 

que no que no nos invitaban por

a a la cual la gente adinerada 

Se forma una sociedad. 

 igual que yo, Mike estaba en esa 

escuela por accidente. 
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encima.

la entrada de la rampa, ya que la

telosa sonrisa. 
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pregunto Mike con un temblor en la voz. 

Mi padre se estaba yendo cuando dije

rtante es que han hecho algo. Estoy 

otra vez. Sigan adelante. No 

o de escuela. Los maestros de 

escuela realmente no pensamos en ser ricos. Simplemente nos gusta 

Mike y yo nos dimos vuelta y c

 con gesto sorprendido. 

mismo encargado de cuentas en el ba

sobre tu padre. Me ha dicho vari
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levantando un imperio, y sospecho 

accedido a reunirse con nosotros. 
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puerta mosquitero. Mike y yo saltamos sobre nuestros pies, no por 

respeto sino porque nos asustamos. 

con nosotros. 

Asentimos, apartando nuestras sillas de la pared para sentamos 

para malgastar mi tiempo. Si 

con firmeza, entonces, de todas 

dinero. Ser capaz de saber cuando h

habilidad importante. La escuela comienza o cierra en diez 
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Sra. Martin. Ella era la encar

limentos enlatados de los estantes 

ada lata para quitarle el polvo; 

damente aburrido. 

Durante tres semanas, Mike y yo nos reportamos a la Sra. Martin y a 

, acababa nuestro trabajo, y entonces 

as monedas de diez centavos en cada una de 

nuestras manos. 

de Mike, la manera de hacer dinero, y ahora era un esclavo por 10  

centavos la hora. Y para peor, no 

a Mike en el almuerzo.

dijo que nos encontremos cuando 
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Estaba listo. Estaba preparado. Incluso mi padre verdadero estaba 

renunciar inmediatamente. 

a su dormitorio. 

Transcurrieron cuarenta y cinco minutos, y yo ya estaba echando 

oficina.

mientras giraba en la silla de su escritorio. 

consideraciones, casi con lagrimas. 

hecho. He trabajado esforzadamente. He dejado de lado mis partidos 

de baseball para trabajar para usted. Pero usted no mantuvo su 

 hizo esperar y no me ha 
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demostrado respeto. Soy solo un chiquillo, y merezco ser tratado 

mis agravios, sin entender lo que 

ed iba a cumplir su parte del 

a hablado una sola vez desde el

con usted por diez centavos la hora. 

demasiado embravecido para ser un ni

He trabajado para usted, y no mantuvo su palabra. No me ha 

rico con calma. 
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todos los maestros. La mayor parte del tiempo, la vida no te habla, te 

 La gente, hace dos  cosas. 

Algunos sencillamente dejan que la vida los empuje, otros se ponen 

ro empujan contra su jefe, o su 

trabajo, o su esposo o esposa. Ellos no saben que es la vida quien 

 Los empujones de la vida son 

bienvenidos por ellos. Para estas pocas personas, esto significa que 

necesitan y desean aprender algo. Ellos aprenden y avanzan. La 

da culpando a tu trabajo, a tu bajo 
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 cara se pusiera azul, pero 

a un poco, para que entonces 

punto de vista. Termina de culparme, pensando que soy el problema. 

Si piensas que yo soy el problema, entonces tienes que cambiarme. 

es el problema, entonces puedes 

de la gente pretende que todo el mundo cambie, excepto ellos 

impaciente.
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lir a buscar otro trabajo, una 

mejor oportunidad, un salari

luchar financieramente. Pero eso es todo lo que hacen, esperando 

problema. Algunos simplemente lo aceptan, y otros buscan un 

mente, empezando a comprender la 
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quiero que estudies mucho, obten

que yo aprendiera el funcionamiento del dinero, a fin de lograr que 

Cuando se trata de dinero, la mayo

sobre seguro y sentirse a salvo. 

 por eso que aceptan un trabajo en 

 dicen que los estoy explotando, 

porque no pago tanto como la plantac

 mismos. El miedo es de ellos, 

problema. Simplemente, observa 
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pero no puede pagar sus cuentas. La 

porque en el colegio no le ens

quieres aprender a trabajar por el 

egio. Ese es un maravilloso lugar 

para aprender a hacer eso. Pero si deseas aprender a tener dinero 

quieres aprender. 

trabajar por el dinero, especialm

primaria cuando entra en discu

que mantiene a la gente en sus trabajos. El miedo de no pagar sus 

cuentas. El miedo a ser despedido. El miedo a no tener suficiente 

dinero. El miedo a comenzar de nuevo. Ese es el precio de estudiar 
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se convierten en esclavos del 

de edad, has probado el sabor de lo 

vez, para ser contratado; y la

cuando reciben sus recibos de sueldo. Especialmente, luego de que 
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l gobierno siempre toma su parte 

gravado cuando gastas. Eres gravado cuando ahorras. Y eres     

sas que aprender. Aprender a tener 

dinero trabajando para ti es un aprendizaje de por vida. Mucha gente 

mi vida, simplemente porque cuanto mas descubro, encuentro que 

tema. Van a trabajar, obtienen su cheque, balancean sus cuentas, y 

problemas financieros. Entonces, 

uenta de que el problema es la 

Hoy, solamente quiero descubrir 

 tiene. Quieren ir al colegio, 

grandes problemas financieros, y 

entonces no pueden parar de trabajar. Ese es el precio de saber 
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tener el dinero trabajando para 

os al trabajo. Esta vez, no te 

los 10 centavos por hora. Dijiste 

gratis,  quitando el polvo y acomodando latas. Mejor que te apures y 

Si no aprendes esto ahora, 

estaban sentados en mi sala, trabajando por el dinero y deseando 

que no te despidan. O como tu padre, ganando mucho de dinero, solo 

para estar endeudado hasta los ojos

trato original de 10 centavos por hora.

 la gente termina haciendo. 

Quejarse de que el salario no es suficiente, renunciar, y buscar otro 
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 solicitando un aumento, y ahora se 

LECCION # 1: Los ricos no trabajan por el dinero 

 trabajamos durante tres horas cada 

eball y el no poder afrontar la 

compra de los librito de hist

Nos sentamos en una mesa de picnic apartada, y nos dio los helados. 
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trabajan duro, por poca plata, colgados

de un trabajo, esperando con agrado las tres semanas de vacaciones 

trabajo. Si eso los entusiasma, le de 25 centavos 

Veinticinco centavos por hora hu

burlona.

no dije nada. 

por hora me hubiera convertido en 
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en silencio. 

profundo de mi ser, yo realmente 

 alma de cada ser humano tiene un 

a prueba a miles de almas en su vida. El examinaba almas cada vez 

que entrevistaba a alguien para un trabajo. 

De repente, hubo un silencio d

oferta era demasiado buena, y ya se

Una calma y una certeza acerca 
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del dinero penetraron en mi cerebr

dado por dos emociones humanas el 

miedo y la ansiedad. Primero, el miedo a quedarse sin dinero nos 

motiva a trabajar duro, y entonces, una vez que obtenemos nuestro 

cheque, la ansiedad y el deseo nos llevan a pensar en todas las 

cosas maravillosas que el dinero 

ar, pagar cuentas, levantarse, ir a 

siempre por dos emociones, el miedo y la ansiedad. Si les ofrecen 

gastos. Esto es lo que yo llamo la carrera de las ratas. 

pero que ustedes descubran en la 

medida que estudien y trabajen conmigo.
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que trabajan para usted, la Sra. Ma

 de eso, ellos sienten miedo de no 

tener dinero. En vez de confrontar el miedo, reaccionan, en lugar de 

pensar. Reaccionan emocionalmente, 

consiguen unos pocos pesos en sus manos, y otra vez sus 

Mike.

reaccionan ante sus sentimientos, que les impiden pensar. Ellos 

sienten miedo, y van a trabajar, esperando que el dinero lo mitigue, 

ronda a su alrededor, entonces 

van de nuevo al trabajo, esperando nuevamente que el dinero calme 

sus temores, pero una vez mas, 

atrapados en esta trampa de trabajar, ganar dinero, trabajar, ganar 

dinero, y esperar que el miedo se

levantarse, el miedo se levanta con ellos. Para millones de personas, 

ese viejo miedo es la causa de 
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vez se levantan y van a trabajar, esperando que el cheque de su 

dinero tiene el control de sus emociones, y en consecuencia, de sus 

e, dejando que sus palabras fueran 

asimiladas. Mike y yo escuchamos 

volviendo hacia sus trabajos. 

quiero que eviten esa trampa. Eso es realmente lo que deseo 

Algunos lo llaman ansia o anhelo, pero yo prefiero deseo. Es 

excitante. De manera que las personas

a causa de sus deseos. Ellos quieren dinero porque piensan que 
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seguridad. Y entonces ellos siguen trabajando, creyendo que el 

 el miedo y el deseo. Pero el 

riqueza de muchas personas no es el deseo, sino el miedo. En 

realidad ellos creen que el dinero puede eliminar el miedo de no 

tenerlo o de ser pobre, y por eso amasan toneladas de dinero, para 

luego descubrir que el miedo empeora. Ahora temen perder lo que 

tienen. Tengo amigos que siguen trabajando, aunque tengan ya 

demasiado. Conozco personas que 

temerosos ahora que cuando eran pobres. 

su dinero. Los miedos que los 

llevaron a ser ricos, ahora han 

clase alta que el dinero les ha 

amigos si perdieran toda su fort
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recordaba por instantes las innumerables veces que mi propio padre 

son lo que nos hace humanos. Nos 

o. Sean sinceros acerca de sus 

No teman por lo que yo acabo de dec

reaccionario de tus emociones. La 

corriendo inmediatamente a conseguir un trabajo a fin de ganar unos 

Especialmente si miran a lo largo de toda la vida de una persona. Un 
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buenas calificaciones, 

personas recomiendan eso, y para muchas de ellas, es una buena 

rizado de que tu no puedas ser capaz 

de ganar dinero e insertarte en la sociedad. No me malinterpretes. El 

eo son importantes. Pero no 

que lo lleva a levantarse cada 

 el mismo que lo hace ser un 

dinero. A no temerle. Y eso no se 

no lo aprenden, se convertir

Finalmente, todo cobraba sentido.

que tengan una chance de evitar esa 

trampa, causada por las emociones del miedo y la ansiedad. Usenlas 

a su favor, y no en su contra. Yo no estoy interesado en que 

aprendan a construir una pila de bi
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las ansias. Si ustedes no dominan estas dos emociones y se vuelven 

a o de las luchas financieras, son 

Son el miedo y la ignorancia auto-infligidos, los que mantienen a la 

 vayan al colegio y logren un 

Las piezas del rompecabezas iban apareciendo. Mi padre instruido 

rentes de cada uno de los dos 

padres.

Movimos nuestras cabezas asintiendo. 

eo, es la ignorancia. Esa es la 

con grandes cantidades de dinero, a 

menudo se sienten mas temerosas c
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humana es un devenir entre ignorancia y conocimiento. 

smo, se instala la ignorancia. Y 

esa es una lucha de momento a momento, de aprender a abrir o 

cerrar la propia mente. 

portante. Ustedes van a la escuela 

para aprender cierta habilidad o prof

contribuye a la sociedad Desafortunadamente, para muchos, la 

siempre recuerden esta charla. Quiero que siempre piensen en la 

Sra. Martin. No se olviden nunca, porque esas dos emociones, miedo 

y deseo, los pueden llevar a una de las trampas mas grandes de la 

idad es mentirse a uno mismo. 

Es cruel, y esa es la trampa que quiero que eviten si fuera posible. He 

de la gente. No dejen que eso les 

pase  a ustedes. Por favor, no dej

 acerca de las cuestiones del 

dinero, es lo que causa tanto 

35



ilizar las emociones para pensar, y 

a no pensar con las emociones. Cuando ustedes, chicos, adquirieron 

el control de sus emociones al acept

resistieron sus emociones al 

a pesar de estar emocionalmente ca

nuestras emociones, y simplemente levantarnos e ir a trabajar con la 

suficiente dinero para pagar las c

tomarse el tiempo de hacernos a nosotros mismos una pregunta. Algo 

rdad, de que el miedo, tiene el 

control, que ni siquiera pueden pensar, y salen huyendo por la puerta. 

personas tienen un problema en mente, y es el corto plazo. Son las 

cuentas al final del mes. El dinero ahora dirige sus vidas. 

manera que ellos hacen lo mismo que sus padres; se levantan cada 
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e el tiempo para pensar si existe 

otra manera. 

Ahora, son sus emociones, y no sus cabezas, las que controlan sus 

pensamientos.

entre pensar con las emociones, y 

 pensamiento emocional.

alguien estaba hablando a partir de 

vida.

Especialmente cuando era yo el que estaba hablando desde la 

Mientras encaramos el retorno haci

estuvimos muy cerca de la forma de pensar de los ricos. El problema 

fue que, el hecho por nosotros, era ilegal. 
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s ricos saben que el dinero es 

dinero es mantenida por millones de personas unidas en el 

pensamiento de que el dinero es real. El dinero realmente es un 

Viendo lo que otros pasan por alto 

Al subirse a su pickup, que est

utilizando sus cerebros, trabajen 

gratis, y pronto sus mentes les mo

que el resto de la gente nunca ve. Oportunidades justo frente a sus 

narices. Muchas personas no ven es

buscando el dinero y la seguridad, de manera que eso es todo lo que 

viendo por el resto de sus vidas. Cuando llegue ese momento les 

mas grandes de la vida. 

Pasamos las semanas siguientes en el colegio, pensando y hablando. 

Sra. Martin y observando el estante de las historietas con una mirada 
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De repente mientras la Sra. Martin 

la estaba cortando en mitades 

superior de cada portada, desechando el resto de la revista dentro de 

hacia con las historietas, me cont

usaba. La limpiamos, y comenzamos a 

de historietas. Pronto, nuestra biblioteca de comics fue abierta al 

ana menor de Mike, a quien le 

encantaba estudiar, para ser la cabeza de la biblioteca. Ella cobraba 

pudieran, en esas dos horas. Era una ganga para ellos, dado que 

cada librito de historietas, costaba 10 centavos, y alcanzaban a leer 

cinco o seis en las dos horas. 
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asegurarse de que nadie se apropiara de ninguna revista. Ella 

an, y cualquier comentario que 

pudieran tener. Mike y yo promed

durante un periodo de tres meses. Le pagamos a su hermanita 1 

 gratis las historietas, lo cual 

rara vez hacia dado que estaba siempre estudiando. 

Mike y yo mantuvimos el acuerdo de trabajar en la tienda cada 

almacenes. Respetamos nuestro acuerdo de no vender ninguna 

Intentamos abrir una sucursal pero nunca pudimos encontrar alguien 

tan dedicado como la hermana de Mi

A una edad temprana, descubrimos lo

personal.

ioteca fuera abierta por primera 

vecindario lograron entrar por la fuerza, y la iniciaron. El padre de 

os de trabajar Los

mini-mercado.

aprendido bien nuestra primera lecci
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para identificar una oportunidad de ganar dinero. Al iniciar nuestro 

nuestras propias finanzas, sin depender de un empleador. Lo mejor

fue que nuestro negocio generaba dinero para nosotros, aun cuando 

nosotros.

En lugar de pagamos dinero, padre 
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en finanzas?

Dondequiera que hablo ante distintos grupos de personas, a menudo 

demasiado enfocada en el dinero 

preparadas para ser flexibles, mantener una mente abierta y 

que el dinero va a resolver los problemas, me temo que estas 

personas atravesaran un escabroso recorrido. La inteligencia  

resuelve los problemas y produce dinero. El dinero sin inteligencia 

financiera, es dinero que desaparece pronto.  

cuenta no es cuanto ganan, sino c

se hacen ricos, y luego pobres otra vez. Ganan millones, y de golpe 

vuelven a estar en su mismo punto de partida. 

defraudados con mi respuesta. Yo simplemente les respondo lo 
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mismo que padre rico me dijo 

Ahora bien, llevar las cuentas 

usted desea ser rico por largo plaz

Usted debe conocer bien la diferenc

romiso), y a adquirir, o generar 

activos. Si desea ser rico, esto es todo lo que usted necesita saber. 

tiene ni idea de su profundo alcance. Muchas personas luchan 

financieramente porque desconocen la 

os. Los pobres y la clase media 

adquieren pasivos (obligaciones),

que necesitamos saber es que son 

Un activo es algo que pone dinero en mi bolsillo. 

Un pasivo es algo que saca dinero de mi bolsillo.
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Esto es realmente todo lo que usted necesita saber. Si usted quiere 

ser rico, simplemente pase su vida adquiriendo activos. Si usted 

quiere ser pobre o clase media, pase su vida contrayendo 

obligaciones. No conocer la diferencia es la causa de la mayor parte 

de las dificultades financieras del mundo real. 

s desbalances financieros. Si las 

personas se hallan atravesando dificultades financieras, es que algo 

conservar su riqueza, es importante especializarse en finanzas, tanto 

En el 80 por ciento de las familias, la historia financiera es una 

porque no ganen dinero, sino porque pasan su vida contrayendo 

obligaciones, en lugar de adquirir activos. 

En el caso de una persona pobre, una de clase media, y una rica, la 

forma en que el dinero fluye, nos permite conocer su historia 

ve el problema; en realidad, a 

veces puede empeorarlo. 

De hecho, el dinero pone de manifiesto nuestras fallas humanas. 

Muchas veces el dinero deja a la vista cosas que ignoramos. Es por 
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esto que, muy frecuentemente, una persona que se ve beneficiada 

por ganancias inesperadas, como por ejemplo una herencia, un 

pronto retorna al mismo conflicto 

financiero, o a uno peor que el que enfrentaba antes de haber 

 gastar todo lo que obtiene, un 

sus egresos. 

legio sin habilidades financieras, 

millones de personas muy instruidas tratan de ejercer sus profesiones 

exitosamente, pero luego se enc

s arduamente, pero no logran 

 usted con el dinero una vez que 

dad el dinero trabaja para usted. 

 flujo del dinero. Una persona 

exitoso, pero ser financieramente ignorante. Estas personas a 

trabajar arduamente, pero no a hacer que el dinero trabaje para ellos. 

Los pobres y la clase media demasiado a menudo permiten que el 

poder del dinero los controle. Al levantarse, simplemente intentan 
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que hacen tiene sentido. Al no comprender totalmente al dinero, una 

controle. Ese poder es usado en su contra. 

Muy a menudo, en lugar de confiar en 

multitud. Ellos simplemente hacen 

Se conforman en lugar de cuestionarse. Muchas veces repiten sin 

como humanos nos miramos al espejo, encontraremos la verdad. Y la 

causa mayor por la que muchas 

es el miedo. Y esto 

relaciones, carrera, dinero. 

Es el miedo, la causa de que la gente se conforme y no se cuestione 

adas, o  tendencias populares. 

de saldos deudores, se puede sa
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Muchos grandes problemas financieros son causados por seguir a la 

necesitamos mirarnos al espejo 

interior, y no a nuestros miedos. 

Padre rico era un hombre que no 
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que nada. 

Yo simplemente estoy ofreciendo una alternativa en la forma de mirar 

vecinos. Pero sabemos que esto no

compromiso, ya que hace salir dinero de nuestros bolsillos. 

palabras, mucha gente compra una nueva casa cada cierta cantidad 

cancelar el anterior. 

los intereses sobre los pagos de sus hipotecas, ellos pagan todo el 

impuestos. Incluso luego de haber cancelado su hipoteca. 

3. Impuestos a la propiedad. Los padres de mi esposa quedaron 

anonadados cuando los impuestos a su propiedad ascendieron a US$ 

mudarse.
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vendido en ese momento por

columna de gastos, en lugar de sumar del lado de los ingresos, lo que 

l flujo de la clase media.

nero en la columna de inversiones 

especialmente llegado el momento de enviar a sus hijos a la 

para ayudar a cubrir los gastos. Mu

mantenimiento relacionados directamente con la casa. 

una casa que es demasiado cara en lugar de iniciar tempranamente 

un portafolio de inversiones, impacta a un individuo, por lo menos, en 

aumentado su valor. 

lugar de gastarse en pagar los altos costos de mantenimiento 

relacionados con la casa. 
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ahorros y seguros de retiro, como todo lo que tienen en su columna 

del activo. Como no tienen dinero para invertir, ellos simplemente no 

invierten. Esto les cuesta en crear una experiencia sobre las 

a ser lo que en el mundo de los 

mejores inversiones usualmente s

gente que apuesta sobre seguro. 

de mi padre instruido, demuestra 

claramente la vida de alguien inmerso en la carrera de ratas. Sus 

gastos quedan siempre alineados c

sultado, sus obligaciones, tales 

que sus inversiones. 

nanciera de mi padre rico, refleja el 

resultado de una vida dedicada a las inversiones minimizando las 

obligaciones.

positivo es reinvertido nuevamente en la misma columna. Esta 

ella. Comienza a generarse el result

ricos!

50



angustia financiera. Su ingreso primar

impuestos. Sus egresos tienden a aumentar en forma similar a los 

consideran su casa como su inversi

adquisiciones que generen ingresos. 

de que un aumento de sueldo significa que usted puede comprar una 

actual atrapada por las deudas. Este proceso de incrementar los 

gastos pone a las familias en grandes deudas y mayor incertidumbre 

financiera, aunque ellos est

recibiendo aumentos regularmente. Esto es vivir con un alto riesgo 

causado por una pobre e

realmente la clase media, financieramente hablando. De pronto, los 

por los planes de ahorro. Obviamente,

problemas, y no puede ser vista como una fuente de jubilaciones. Lo 

bueno hoy es que muchas de estas personas han reconocido estos 

principios, y han comenzado a invertir en fondos comunes. Este 

aumento de las inversiones es principalmente responsable por las 

enormes  corridas que hemos visto en el mercado de valores. 
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responder a la demanda de la clase media.  

Los fondos comunes son populares porque representan seguridad.  

trabajando para pagar impuestos e hipotecas, ahorrar para la 

universidad de sus hijos, y pagar su

experiencia de los gerentes de fondos comunes. A la vez, como esos 

fondos comunes incluyen muchos tipos diferentes de inversiones, 

Este grupo instruido de clase media se adhiere al dogma de la 

planificadores financieros. Juegue sobre seguro. Evite riesgos. 

que jugar sobre seguro es que su 

de obligaciones, sin ninguna 

ingresos es su salario. Su subsistencia depende enteramente de su 

empleador.

onas no pueden aprovecharla. Ellos 

deben jugar sobre seguro, simple

sobrecargados de deudas. 
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Como he dicho al inicio de esta se

conocer la diferencia entre un ac

concentre sus esfuerzos en adquiri

ingresos. Esa es la mejor forma de iniciarse en el camino para 

eso, y su columna del activo 

para ingresarlo continuamente en 

Inversiones que pueden tener un retomo desde el 100 por ciento 

hasta infinito. Inversiones  que la 

Es la carencia de una simple inteligencia financiera, empezando por 

trabajo generalmente son de la siguiente manera: 

que usted la vea. Trabajando 
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nte incrementa el monto de los 

impuestos retenidos por el Estado. 

3. Usted trabaja para los bancos 

mayor egreso es usualmente su hipoteca y las deudas de tarjetas de 

incremento de sus esfuerzos beneficie directamente a usted y su 

familia.

Una vez que usted haya decidido concentrarse y ocuparse de sus 

la gente, debe mantener su prof

A medida que sus inversiones crec

es propias para la riqueza. 

dad de una persona para sobrevivir hasta una 

cho de otra manera, si yo cesara 

La riqueza es la medida del flujo del dinero en efectivo que surge 

desde la columna del activo, comparada con la columna de los 

gastos.
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Usemos un ejemplo. Digamos que yo tengo un flujo de efectivo de mi 

columna del activo, por US$ 1.000. Y mis gastos mensuales 

yo tengo suficiente efectivo, como para medio mes. 

Cuando yo haya logrado US$ 2.000 por mes de flujo de efectivo 

proveniente de mis inversiones, em

no soy rico, tengo riqueza. Ahora tengo un ingreso mensual, 

generado por mis inversiones, que es mayor que mis gastos del mes. 

Si quiero aumentar mis gastos, primero debo aumentar el monto de 

efectivo proveniente de mis inversiones, para mantener ese nivel de 

o en el que dejo de depender de un 

salario. Me he enfocado, y he logr

de recursos, que me ha convertido en independiente, financieramente 

hablando. Si dejo hoy mi trabajo, 

mensuales con el flujo de efectivo generado por mis inversiones. 

el sobrante de efectivo en esa misma 

a a la columna de inversiones, 

Y mientras yo mantenga mis egresos por debajo del monto del flujo 

es de fuentes ajenas a mi labor 
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A medida que este proceso de rein

el camino de hacerme rico. 

Los ricos adquieren activos. 

La clase media adquiere obligaciones, creyendo que son inversiones. 
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trabaja para otros, en lugar de para 

impuestos, y finalmente para el 

banco que financia su hipoteca. 

luchas financieras son a menudo el resultado de que la gente pasa su 

vida trabajando para otros. Muchas personas terminan sin tener nada 

al finalizar su etapa activa. 

Nuestro actual sistema de educac

 buenos empleos, desarrollando 

Y luego de desarrollar habilidades acad

universitarios superiores, para incrementar sus capacidades 

profesionales. Ellos estudian para convertirse en ingenieros, 

ional los habilita para ingresar a la fuerza 

laboral, y trabajar por el dinero. 

El problema con el colegio es que, a menudo, uno se convierte en lo 

que estudia. El error de convertirse en lo que uno estudia es que 

demasiadas personas se olvidan de ocuparse de su propio negocio. 
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rica a esa otra persona. 

Para estar financieramente seguro, uno necesita ocuparse de su 

propio negocio. Su negocio gira en torno a la columna del activo 

la diferencia entre valores e inversiones, y compromisos u 

obligaciones, e invertir en el primer grupo. La persona rica se enfoca 

en la columna de sus inversiones, mientras que el resto, lo hace en 

 el dinero adicional es usado para 

adquirir inversiones generadoras de ingresos. 

media son financieramente conserv

carecen de una base financiera, que 

depender de sus trabajos. Deben 

jugar sobre seguro. 
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tendencia, millones de trabajadores

de golf archivados en el garaje, 

costaban esa cifra. Sin la seguridad 

brevivir en tiempos de crisis 

financiera. 

Me incomodo cada vez que escucho a alguien decir que su valor neto 

 o lo que fuere. Una de las 

principales razones por las que el valor neto no es exacto, es 

simplemente porque en el momento en que usted comienza a vender 

Muchas personas se han visto en agudos problemas financieros al 

encontrarse cortos de efectivo. Para aumentar su ingreso, venden sus 

generalmente pueden venderse por tan 

expresado en su hoja de balance. Y si se produce alguna ganancia 

con la venta de esos activos, estas se gravan con impuestos sobre 

 gobierno cobra su parte de la 

persona a salir de deudas. 
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Comience a ocuparse de su propio negocio. Mantenga su trabajo 

mensual, pero comience a adquirir verdaderas inversiones, no obliga-

ciones o efectos personales que no tienen valor real una vez puestos 

en su casa. 

Para los adultos, mi mensaje es mantener los gastos bajos, reducir 

siones.

importante que entiendan la diferencia entre inversiones y valores y 

compromisos u obligaciones. Traten de lograr que empiecen una 

 de dejar el hogar, comprar una 

dependiendo de un trabajo y comprand

su vida laboral. 

realicen? En mi mundo, las verdaderas inversiones encuadran en 

1. Negocios que no requieran mi pres

dirigidos o administrados por tercer

2. Acciones.

3. Bonos.    

4. Fondos comunes. 
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5. Propiedades que generen ingresos.   

6. Letras. 

patentes.

alza o tenga un mercado disponible. 

Cuando era un joven muchacho, mi

ente porque amo la tierra y las 

construcciones. Cuando llegan los problemas, no me resultan tan 

graves como para disminuir mi amor

gente que odia las propiedades

especialmente de aquellas que se est

es que soy un emprendedor, y no alguien del mundo corporativo. De 

manera que mis compras de acciones, son usualm

mismo las comienzo y luego las 

ofrezco a cotizar en bolsa. Se ganan fortunas en las nuevas 

ta el juego. Muchas personas 

las consideran muy riesgosas y 

lo son. Pero el riesgo siempre disminuye si usted ama aquello de lo 
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ese proceso, demorar el pago del impuesto sobre las ganancias. Esto 

permite que el valor se incremente en una forma impresionante. 

Generalmente, retengo la propi

me ocupaba de mi propio negocio. Me ocupaba con mi columna del 

Cuanto mejor fuera yo para entender la contabilidad y la 

eventualmente, iniciar y levantar mi propia empresa. 

realmente lo desee. Sabiendo lo que 

gente no puede encontrar trabajo, e iniciar una empresa es una 

 nueve de cada 

sobrepasan los primeros ci

De otra manera, conserve su tra

propio negocio. 

Cuando digo ocuparse del propio negocio, quiero significar construir y 

mantener fuerte la columna del ac

ella, nunca lo deje salir. Piense en ello de esta manera, una vez que 
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empleado. Lo mejor del dinero es 

excelente trabajador, pero siga construyendo esa columna del activo. 

 A medida que el flujo de su dinero en efectivo crece, puede adquirir 

algunos lujos. Una cosa importante de destacar es que la gente rica 

se compra los lujos al final, mientras que las clases media y pobre 

tienden a hacerlo al principio. Las clases media y pobre a menudo 

 casas grandes, diamantes, pieles, 

joyas o barcos, porque quieren parecer ricos. Y aparentan serlo, pero 

gente que ha tenido dinero siempre, los ricos desde largo plazo, 

construye  primero la columna de sus inversiones. Luego, el ingreso 

proveniente de esa columna, paga sus lujos. Las clases media y 

pobre compran lujos a costa de su propio sudor, sangre, y herencia 

de sus hijos. 

Un lujo verdadero es una recompensa que surge como consecuencia 

Luego de que usted se ha tomado el tiempo, ha invertido, y ha 

construido su propio negocio, usted 

del sendero, por haberse tomado el tiempo diligentemente para 
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Capitulo 5: La historia de los impuestos y el poder 

de las corporaciones 

Recuerdo cuando en el colegio nos contaban la historia de Robin 

Hood y sus alegres secuaces. Mi ma

ricos para dar a los pobres. 

Es esta precisa idea de Robin Hood, tomar de los ricos para dar los 

pesadamente gravada con impuestos, 

gravados con impuestos. Es la clase media la que paga por los 

pobres, especialmente el segmento 

impuestos.

an los impuestos. Ocasionalmente, 

entre 1799 y 1816, y en los Estados 
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Civil, desde 1861 a 1865. 

el gusto al dinero, su apetito 

yo soy un capitalista. A ambos nos 

pagan para que gaste dinero, y c

onas contrato y menos dinero 

no me gusta la gente del gobierno. Ellos tienen objetivos bien 

Como ya he dicho, la aprobaci

. El problema fue que el apetito del 

gobierno por el dinero se hizo tan grande, que pronto fue necesario 

la clase media, y a partir de 

Por otro lado, los ricos vieron una oportunidad. Ellos no jugaron con 

todo acerca de las corporaciones, las cuales se hicieron populares en 
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 buques. Los ricos crearon las 

cada viaje. Los ricos pusieron su dinero en corporaciones con el 

objeto de financiar esos viajes. Entonces, dichas corporaciones 

contrataron tripulantes para navegar al Nuevo Mundo en busca de 

 Los ricos siempre encontraban alguna astucia para evitar pagar los 

lmente, los impuestos fueron 

dirigidos sobre la clase media. Los ricos vencieron a los intelectuales, 

solamente porque ellos entendieron el poder del dinero  tema que no 

aprobados, el dinero en efectivo 

gobierno. Inicialmente, la gente estaba feliz. El dinero estaba siendo 

entregado a los empleados gubernamentales y a los ricos. Llegaba a 

los empleados del gobierno en la forma de puestos de trabajo y 

pensiones. Y a los ricos, mediante contratos con el gobierno que 

r el manejo fiscal de ese dinero. 

gubernamentales, era evitar que tuvieran dinero sobrante Si no 
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o presupuesto. Ciertamente, no 

r eficientes. Las personas de 

negocios, en cambio, son recompensadas por lograr sobrante de 

dinero, y son reconocidas por su eficiencia. A medida que el ciclo de 

gastos gubernamentales continuaba en aumento, la demanda de 

dinero se acrecentaba, y entonces

niveles menores de ingresos, bajando hasta alcanzar a las propias 

, los pobres y la clase media. 

Los verdaderos capitalistas usaron su conocimiento financiero para, 

simplemente, encontrar alguna manera de escapar. Ellos volvieron a 

protege a los ricos. Pero lo que muchas personas que nunca 

realmente algo tangible. Una cor

de archivo que contiene algunos documentos legales, archivada en 

 una agencia local del gobierno. 

riqueza de los ricos estaba nuevament

 popular -una vez que las leyes de 

ganancia permanente fueron promulgadas- porque la tasa del 

impuesto a las ganancias de una co
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descrito anteriormente, dentro de las corporaciones, algunos gastos 

Esta guerra entre los que tienen y los que no, han tenido lugar por 

es que, la gente que pierde, es 

independencia financiera. Esta es la

padre aconsejando a sus hijos que 

seguro. Un empleado en un puesto estable y seguro. Un empleado en 

un puesto estable pero sin formaci

se conforman, sino que reaccionan. Tienen el dinero, la fuerza e 

impuestos voluntariamente. Ellos buscan formas de minimizar su 

carga impositiva. Contratan abogados y contadores astutos, y 
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legales. Tienen los recursos para efectuar cambios. 

usted trabaja por el dinero, le cede ese poder a su empleador. Si su 

dinero trabaja para usted, usted mantiene y controla el poder. 

imposible e intimidatorio. Aunque me entusiasmaba la idea, mi 

 la posibilidad de que personas 

sentido. Yo acababa de salir del 

Cuerpo de Marina y trabajaba para Xerox. Estaba ganando mucho 

decepcionado. Las retenciones 

me de mi propio negocio. 

temprana.
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Dondequiera que doy mis charlas, le recuerdo a las personas que el 

 compuesto por el conocimiento de 

No 1. Contabilidad. A esto le llamo especia

una habilidad vital para quien desea 

dinero tiene usted bajo su responsab

o la casa comienza a tambalear. Este es el lado izquierdo del cerebro, 

nanzas es la habilidad de leer y 

entender estados de cuentas. Esta habilidad le permite a usted 

identificar las fortalezas y debilidades de cualquier negocio. 

No 2. Inversiones. A lo cual llamo la ciencia del dinero ganando 

del cerebro, o lado creativo. 

 La ciencia de la oferta y la 

demanda. Existe la necesidad de con

mercado, el cual es manejado por las emociones. 

No 4. La ley.

conocer los mercados, puede llevar a un crecimiento explosivo. 
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Capitulo 6: Los ricos inventan el dinero 

a miles de individuos, y en todos 

tenemos un tremendo potencial, y hemos sido bendecidos con dones. 

es un cierto grado de duda acerca de nosotros mismos. No es tanto la 

e nos detiene sino la falta de 

confianza. Algunos se ven mis afectados que otros. 

Pero, como maestro, me he dado cuenta de que el miedo excesivo y 

la duda acerca de uno mismo, s

genio personal. Me rompe el cora

saben las respuestas, carecen del coraje para actuar en 

consecuencia. A menudo, en el mundo real, no es el inteligente el que 

va adelante, sino el osado. 

En mi experiencia personal, el genio financiero de cada persona 

demasiado fuerte, el genio se anula. En mis clases, insto 

enormemente a los estudiantes a aprender a correr riesgos, a ser 

osados, a dejar que su genio convierta ese miedo en fuerza y 

brillantez. Si bien funciona para algunos, a otros los aterroriza. Y he 

Ha habido personas que ganan mucho dinero, pero luego no saben 
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aventajarlas, incluso aunque ellas tengan dinero. Y eso mismo ocurre 

en la vida real. Hay una gran cantidad de personas que tienen 

oportunidad nunca viene a ellos. 

sentados. Conozco gente que hace eso en la vida real. Esperan por 

suficiente dinero. Entonces, se quejan de que hubieran podido salir 

la vida real. Ellos ven todos los grandes negocios, pero no tienen 

dinero.

Y conozco personas que se les 

pero no tienen ni idea de que se 

Tienen el dinero, el momento es el oportuno, pero no pueden ver la 

sonas, que de todas las otras 

combinadas. Muchos tienen esa 

destellando justo frente a ellos, pero 

Si una oportunidad le cae, y usted no tiene el dinero, y el banco no le 

a lograr que esa oportunidad 

trabaje en su favor? Si su corazonada es correcta, y aquello con lo 
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usted resolviendo problemas financieros. 

crementar su inteligencia 

financiera? Porque desea ser la clase de persona que crea su propio 

destino. Tomar lo que fuere que suceda, y lo mejora. Muy pocos se 

dan cuenta de que la suerte se crea. De la misma manera en que se 

crea el dinero. Y usted quiere tener

lugar de trabajar intensamente, entonces su inteligencia financiera es 

importante. Si usted es la clas

s piensen que el dinero es real, 

comprender en profundidad la idea de que el dinero no es real, se 
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aparentemente un instante. De la misma manera, una mente no 

entrenada puede crear extrema pobreza, que perdure por 

mente. Unos pocos individuos se 

acuerdos. Si usted le pregunta a 

muchas de las personas que comercializan acciones u otras 

inversiones para vivir, ellos lo ven suceder todo el tiempo. A menudo, 

acuerdos: un gesto con la mano en un box dentro del recinto de la 

 pantalla de un agente en Lisboa 

desde la pantalla de otro operador en Toronto, y vuelta a Lisboa; una 

llamada a mi agente pan comprar, 

vender. No es el dinero el que pasa de mano. Son los acuerdos los 

que lo hacen. 

1. Trabajar intensamente, pagar el 50 por ciento en impuestos, y 

guardar lo que le queda. Sus ahorros ganan entonces un 5 ciento, 

O,

2. Tomarse el tiempo pan desarrollar su inteligencia financiera 

aprovechar el poder de su cerebro y la columna de las inversiones. 

Lo he dicho antes, pero vale la pena repetirlo: la inteligencia 

financiera se forma de estas cuatro
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dinero.

3. El mercado. El resultado de aprovechar una oportunidad creada 

por el mercado. Alguien 

4. La ley. El conocimiento de las normas y reglamentaciones 

contables, corporativas, estatales y nacionales. Yo recomiendo jugar 

dentro de las reglas. 

Es esta base elemental, o la com

se necesita para ser exitoso en la 

acciones, bonos, fondos comunes, metales preciosos, elementos 

coleccionables de valor, o lo que fuere.

El punto que quiero resaltar es que las inversiones van y vienen, los 

as mejoran y quiebran. El 

mundo siempre nos acerca oportuni

financieramente por las generaciones por venir. 

r. Prefiero dar la bienvenida a 
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auges y quiebras. Deseo desarrollar mi inteligencia financiera 

permanentemente porque cada vez que haya un cambio en el 

y a todos nos da limones ocasional

millones. Eso es inteligencia financiera. 

s principales para lograr creci-

. Cada tanto, mis propiedades me 

proveen de flujo de dinero en efectivo y ocasionales aceleraciones de 

crecimiento en el valor. Las pequ

Si la oportunidad es muy compleja

para ir bien financieramente. 

brincos por la acera yendo a la casa de Abuelita. 

madera estaba terrible, el mercado de acciones acababa de colapsar, 

ivada. En una calle, vi un cartel 
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preocupado.

El propietario se dio vuelta y ap

Ni siquiera viene ya nadie a 

Era una linda casa de dos dormitorios, con decorados de casita de 

cuentos alrededor de sus ventanas. Era celeste con detalles en gris, y 

nutos dormitorios. Era una casa 

para poner en alquiler. 

po por una casa de US$ 45,000 

 feliz de estar 

universitario de la localidad. Luego de pagar la cuota de la hipoteca, 

expensas, y gastos administrativos, me quedaban el bolsillo menos 

comenzado a mejorar. Los inversores de California, forrados con 

dinero proveniente de su me

hacia el norte comenzando a 

comprar en Oregon y Washington. 
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 joven pareja de California que 

ganancia de capital, de 

aproximadamente US$ 40.000, fue protegida por el diferimiento de 

apartamentos de doce unidades, cercana a la planta de Intel en 

ficio de US$ 450.000. Aceptaron 

el mismo proceso 1031 por permuta, vendimos la propiedad en US$ 

495.000 y compramos un edificio de apartamentos en Phoenix, 

alejamos de la lluvia, y de todas 

igual que el mercado anterior de Oregon, el mercado inmobiliario de 

Phoenix estaba deprimido. El precio por un edificio de apartamentos 

de treinta unidades en Phoenix era de US$ 875.000, con US$ 

225.000 de anticipo. El flujo de efectivo por la renta de esas unidades 

 mes. El mercado de Arizona 

comenzaba a levantarse y, en 1996, un inversionista de Colorado nos 

convertir en un importante capital. De nuevo,
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versiones seguras.  El problema con 

aseguradas. Es 

las ganancias son inferiores. 

s no tocan esas transacciones 

especulativas para proteger

mente buenos no son ofrecidos a 

personas novatas. A menudo, los mejores negocios, que enriquecen 

 para aquellos que entienden el 

pero por supuesto, a  veces sucede. 

inteligencia financiera, a lo largo de 

la vida, es simplemente que la mayor cantidad de oportunidades se 

 un negocio es bueno o no. Es su 

inteligencia la que puede identificar un negocio malo, o convertir un 

que juegan sobre seguro, trabajando arduamente en sus profesiones, 

nanciera, lo cual toma tiempo 

desarrollar.
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semillas. Algunas crecieron; otras no. 

empresario de inversiones inmobilia

menzaron siendo inversiones de 

Todos esos pagos de anticipos 

fueron afortunados al pescar un mercado en crecimiento vertiginoso, 

consecutivas de compra y 

mutuo personal. Tenemos amigos

inversores como nosotros, quienes mensualmente disponemos de 

especulativas y de alto riesgo, 

ganancias, lo da el caso de unas cien mil acciones adquiridas por 25 

centavos cada una antes ngrese en la bolsa. 

administrada, el precio se mantiene en ascenso, y el lote puede irse a 
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nuestra propiedad se han converti

Esto no es un juego si usted sabe lo

hacia la partida para reducir las probabilidades en contra, y minimizar 

el riesgo. Por supuesto, siempre hay riesgo. Es la inteligencia 

financiera lo que mejora las pr

riesgoso para una persona, es menos riesgoso para otra. Esa es la 

s sagaz es usted, mejor es su 

chance de vencer las probabilidades en contra. 

El juego del mercado de acciones en el que invierto personalmente es 

tamente no recomendable. He estado jugando esa partida desde 

en una forma diferente, de manera que la habilidad de tomar 25.000 

para usted. 

Como lo he expuesto anteriormente, nada de lo que escribo es una 

 un ejemplo de lo que es simple 

es dentro del orden de las 
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cosas, pero sin embargo, para el individuo promedio, un ingreso 

lograr. Dependiendo del mercado y de lo

sus gastos por costo de vida bajos, US$ 100.000 entrando como 

ingreso adicional es placentero, independientemente de si usted 

trabaja o no. Puede trabajar si lo desea, o tomarse el tiempo libre si 

elige y utiliza el sistema gubernamental de impuestos a su favor, en 

vez de en su contra. 

Mi base personal son los bienes a este rubro 

porque es estable y se mueve despac

flujo de dinero en efectivo es bast

apropiadamente tiene buenas posibilidades de aumentar de valor La 

que adquiero. 

Si logro grandes dividendos en la bolsa, pago mi impuesto a las 

personas diciendo que no se pueden comprar propiedades baratas. 

Esa no es mi experiencia. Incluso en Nueva York o Tokio, o 

simplemente e alrededores de la ciudad, se hallan gangas de primera 
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actualmente experimenta un alza 

Las grandes oportunidades no se ven con los ojos. Se ven con la 

sonas nunca se enriquecen, 

poder reconocer oportunidades justo frente a ellas. 

libertad financiera. Pero siempre re

juego. A veces se gana y a veces 

temerosos de perder. Es por eso que la escuela me parece tan tonta. 

En el colegio aprendemos que los errores son malos, y nos castigan 

por cometerlos. No obstante, si observa la manera en que los seres 

dadero para aprender a andar en 

es en las rodillas, pero hoy puedo 

andar en bicicleta sin pensar. Lo mismo es verdad para hacerse rico. 

Desafortunadamente, la principal raz
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Los fracasos son parte del proces

Hay dos clases de inversores. 

os. Esta es una buena forma clara 

2. El segundo tipo, son los inversores que crean inversiones. Este 

personas que compran los componentes de una computadora y la 

arman. Es como hacerlo a su medi

partes de una oportunidad, o conozco a la gente que lo hace. 

piezas. Y a veces nunca pueden ser unidas. Este segundo tipo de 

inversionista es el que mi padre ri

va en su contra. Si usted quiere ser el segundo tipo de inversionista, 

necesita desarrollar tres habilidades principales. Estas tres 
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habilidades son adicionales a las requeridas para ser financieramente 

inteligente:

de la que el resto no se haya 

percatado. Usted ve con su mente lo que escapa a los ojos de los 

demasiado dinero, pero seguramente 

as que no requieren un banco poder 

rar casas sin el banco. No son 

habilidad de conseguir dinero.

Frecuentemente escucho decir a la gen

gente permite que su carencia de dinero les impida realizar una 
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adelante de aquellos que no aprenden esas habilidades. 

edificio de apartamentos sin un cent

una casa de apartamentos por US$ 1.2 millones. Hice lo que se llama 

escrito entre vendedor y comprador. 

el dinero. En lugar de eso, la persona que puso los US$ 100.000, me 

dio US$ 50.000 por haber encontrado el

que usted compra. Invertir no es 

agaces. Las personas inteligentes 

inteligente que ellos. Cuando usted 

aprender esas habilidades, ser un 

Inversionista del Tipo 1 es altamente recomendable. Lo que usted 

sabe es su mayor riqueza. Lo que usted no sabe es su mayor riesgo. 

manejar el riesgo en lugar de 

evitarlo.
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Capitulo 7: Trabaje para aprender y no por el 

dinero

agaces, talentosas, instruidas y 

lados.

La triste realidad es que un gran talento no basta. 

exponencial. He mencionado anteriormente que la inteligencia 

financiera es una sinergia entre contabilidad, inversiones, marketing y 

leyes. Combine esas cuatro aptit

aptitud que conocen personas es trabajar arduamente. 

doctores en medicina comienzan inmediatamente a buscar una 

 Lo mismo se aplica para los 

encantado cuando eventualmente lo

pensan a las personas que estudian 
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Padre rico me alentaba a hacer 

tratar de saber un poco acerca de 

cada aspecto de su imperio. 

remunerado en Standard Oil, mi 

andes beneficios, mucho tiempo 

libre, y oportunidades de ascenso.

La seguridad de un empleo era todo para mi padre instruido. 

Aprender, era todo para mi padre rico. 

aprender a ser un oficial de barco. 

colegio para estudiar comercio internacional. 

a volar, pero realmente yo desea

rico
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a sido exceptuado. Padre rico me 

Al volver de Vietnam en 1973, r

 que no fueron los beneficios. Yo 

atemorizante del mundo. Xerox tiene uno de los mejores programas 

de entrenamiento en Estados Unidos. 

Padre rico estaba orgulloso de m

gonzado. Siendo un intelectual, pensaba que la gente de ventas 

s y ser rechazado. Una vez que 

pude estar consistentemente posicionado entre los cinco primeros 

 a la quiebra. 

(trabajo) es la sigla 

dicho es aplicable a millones de 

personas. Dado que la escuela no cree que la inteligencia financiera 
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empleados trabajan lo suficientemente arduo como para que no los 

lo suficiente como para que los 

avanzar. Hacen lo que se les ha 

abajar para obtener ingresos y 

beneficios que los retribuyan en el corto plazo, pero a menudo eso 

resulta desastroso en el largo plazo. 

En lugar de eso, yo recomiendo a la gente joven que busquen 

Echen una mirada alrededor y vean c

desean adquirir, antes de elegir una 

La pregunta que formulo a menudo a 

Me pregunto si la gente ve a donde 

El ex director ejecutivo de la

Para empezar, el 50 por ciento de la fuerza laboral carece de 
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75 al 80 por ciento del otro 50 por ciento, tiene pensiones ineficaces 

 actualmente, el cuadro no es 

 referencia a las jubilaciones. 

Cuando a esto se le suman los aportes a obras sociales por servicios 

prolongados, el cuadro es aterrador

tricos se extienden desde US$ 

iones se basan exclusivamente en 

Al pobre paciente mayor se lo coloca 

el rico puede permitirse una mejor 

Por eso me pregunto si los empleados

o, sin cuestionarse nunca hacia 

siempre lo mismo. Les sugiero que tengan en cuenta la perspectiva 

de su vida a largo plazo. En lugar de simplemente trabajar por el 
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dinero y la seguridad, los cuales admito que son importantes, yo 

ing multinivel, para desarrollar 

aptitudes de venta. Algunas de es

superar su miedo al fracaso y al rec

la cual la gente no es exitosa.

dinero, a largo plazo. 

Cuando doy esta sugerencia, escucho a

Ante

Desafortunadamente, hay cierto grado de verdad en la antigua afir-

Pero para aquellos de ustedes que pudieran estar listos para saltar 

del otro lado cuando se trata de trabajar para aprender algo nuevo, 

les ofrezco estas palabras de aliento: la vida es muy parecida a ir al 

Una vez pasado ese momento, se hac
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movimiento, resulta placentero. Cuando termina el ejercicio, siempre 

estoy contento de haberme obligado a ir. 

Si usted no desea trabajar para aprender algo nuevo y, en lugar de 

eso, insiste en convertirse en un alto especialista dentro de su campo, 

a los especialistas. 

Mi padre instruido, luego de perder la gracia del gobernador, se 

maestros de Hawai. Me dijo que 

iendo todo lo posible para evitar 

Personalmente, no me pongo de ninguno de los dos lados, porque 

veo las necesidades y los beneficios de ambas posiciones. Si usted 

hace lo que recomiendan en la facultad, o sea, especializarse mucho 

carrera de piloto, hubiera buscado una empresa cuyos pilotos 

mi vida hubiera estado dedicada a 

valorada en una sola industria. Si

piloto que ya fuera comandante -con 100.000 horas de vuelo intenso 
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ar de encontrar un empleo en una 

ente de ese sueldo tan alto. Las 

habilidades no necesariamente se transmiten de una industria a otra, 

porque las aptitudes por las que les pagan a los pilotos en la industria 

educativo.

los cambios en la medicina, muc

necesitando amoldarse a las normas

maestros y profesores definitivamente necesitan estar asociados a un 

sindicato. Hoy en los Estados Unidos

tiene una tremenda influencia 

sus habilidades tienen limitado valor para una industria fuera de la 

lentosa y pobre. Demasiado a 

menudo, son pobres o luchan financieramente o ganan menos de lo 

como lograr un mejor ingreso. A
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altamente especializados e instrui

es lo que causa la necesidad de pr

nosotros mismos. Muchas corporaciones hacen lo mismo. Hallan a un 

especializan en un solo departamento; los hacen pasar de 

departamento en departamento para que conozcan todos los 

aspectos de los sistemas de negocio

a sus hijos, o a los hijos de otro. Al hacerlo, sus hijos ganan un 

conocimiento superior respecto de las operaciones de los negocios, y 

considerado inteligente. Y dado que la

usted gane menos. Pero a largo plaz

dividendos.
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al tiempo con su familia). 

rtantes son ventas, y compren-

dad de vender, por consiguiente, de 

comunicarse con otro ser humano, ya sea un cliente, un empleado, el 

e constituye la aptitud personal 

como escribir, hablar y negociar, 

Aunque su salario aumentaba, 

era realmente, profesionalmente 

hablando. Es el mismo caso de los atletas profesionales que de 

altamente remunerada ya no existe, y sus capacidades son limitadas, 

como para recurrir a ellas. Creo que 

Padre rico nos animaba a Mike y a 
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a eso una sinergia de especialidades profesionales. 

Actualmente, conozco a ex-maestros de escuela que ganan cientos 

 Ganan tanto porque poseen 

capacidades especializadas en sus ca

comercializar. No conozco otras 

ventas y marketing. En principio,

 al miedo al rechazo. Cuanto 

especialista tiene sus fortalez

Mis dos padres eran hombres generosos.

encia impactante estaba en la 

co donaba grandes cantidades de 

dinero. Daba a su iglesia, a obras 

que para recibir dinero, primero hay que darlo. Dar dinero es el 

secreto de la mayor de las familias ricas. Por eso existen 

Ford. Estas son organizaciones concebidas para tomar su riqueza e 
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Un vez que las personas han estudiado y se han convertido en 

pasar a ser financieramente independientes. Existen cinco razones 

financiera, la gente no desarrolla columnas de activos abundantes. 

flujo de dinero en efectivo. Colu

darles libertad para vivir la vida de trabajar full 

uentas. Esas cinco razones son: 

1. Miedo. 

2. Pesimismo. 

3. Conformismo. 

5. Arrogancia. 

o

ealmente le guste perder dinero. 

onocido a alguna persona rica que 

el miedo no es el problema. Es 



mo maneja el fracaso, lo que 

dinero. La diferencia principal entre una persona rica y una pobre, 

radica en la forma en que manejan ese miedo. 

algo, y cobardes en alguna otra cosa 

personas tienen temor a las serpientes. Algunos tienen terror a perder 

perder dinero estaba en

cuando se es joven. Si se empieza de 

deseo adentrarme en esto ahora, pero existe una tremenda diferencia 

entre una persona que comienza 

respecto de una que lo hace a los 30. Una diferencia asombrosa. 



perder o correr riesgos. Pero debe comenzar temprano y sin duda, 

contratar un planificador financiero 

 el miedo a perder dinero?

eran sus palabras. 

Fran Tarkenton, un grandioso lanzador

Americano, lo dice de otra forma:

En mi propia vida, he notado que 

perder. Antes de aprender finalment

gente que se haya enamorado, sin 

primero se le haya roto el coraz

financieramente es porque el dolor



No es que deseara perder; simplem

 en ganancia. Eso lo

en ganador, y a otros en perdedores. Le daba el coraje para cruzar la 

Pero, probablemente, las palabras

sus fracasos y los transforman en acciones estimulantes. El fracaso 

los inspira a convertirse en ganador

ganadores. 

A los ganadores, perder los inspira. A los perdedores, perder los 

derrota.

Citando a John D. Rockefeller: 

El fracaso inspira a los ganadores. Y la derrota a los perdedores. Es 

este el mayor secreto de los ganadores. Las personas que no tienen 

miedo de perder, odian perder, y por 

perder dinero, que lo pierden. Financieramente hablando, en la vida 

Compran grandes casas y autos lujosos, pero no hacen inversiones 

norteamericano lucha financieramente, es porque juegan a no perder, 

en lugar de jugar para ganar. 



Estas personas se dirigen a su planificador financiero, o a su contador 

o a su agente de bolsa, y compran un portafolio equilibrado. Mucho 

de ellos tienen buena cantidad de dinero en fondos comunes, bono 

de bajo rendimiento, plazos fijos, que pueden ser negociados dentro 

de una familia de fondos comunes, y unos pocos paquetes de 

acciones individuales. Es un portafolio seguro y sensible. Pero no es 

un portafolio ganador. Es el portafolio de alguien que juega a no 

perder.

No me malinterpreten. Porque un portafolio seguro es mucho mejor 

que ninguno. Es un gran portafolio para alguien que ama la 

seguridad. Pero jugar sobre seguro e invertir en un portafolio 

 los inversores exitosos juegan 

el juego. Si usted tiene poco dinero y desea ser rico primero debe 

en el comienzo no estaba balanceado. La gente balanceada no va a 

ninguna parte. Se mantienen en un punto. Para progresar, usted 

caminar.

Ponga muchos de sus huevos en pocas canastas. No haga lo que 

hacen las clases media y pobre: poner sus pocos huevos en muchas 

canastas.

Si usted odia perder, si perder lo debilita, juegue sobre seguro. 

Invierta en inversiones equilibra

aterrorizado de correr riesgos, no cambie. Juegue sobre seguro, pero 



empiece temprano. Comience acumulando temprano los huevos de 

 la primera pregunta que debe 

o le provoca cambios de humor, entonces juegue sobre seguro. 

hay riesgo en esos instrumentos 

Digo todo esto, porque acumular en la 

realmente un juego de baja aptitud. No requiere de demasiada 

arriesgar la columna del activo es un juego de alta aptitud. Se 

 actitud frente al fracaso. Los 

perdedores evitan el fracaso. Y el fracaso transforma perdedores en 

ganadores. 

o 2. Superar el pesimismo. 

patio de la granja alarmando a todos con anuncios de inminentes 

calamidades. Todos conocemos perso

Y como he expresado anteriormente, el pesimista es realmente una 

na gallinita cuando el miedo y la 

duda nublan nuestros  pensamientos 



nuestras dudas nos paralizan. Jugamos

fuertes que nos impiden actuar. Se genera un sentimiento horrible en 

nos quedamos con lo que es seguro, y las oportunidades nos pasan 

mientras nos sentamos inmovilizados

cuerpo. Todos hemos sentido esto alguna vez en nuestras vidas, 

Peter Lynch remite la fama de

Fidelity Magellan, a que las adver

del exterior. A menudo de amigos, 

onas son pobres, porque a la hora 



gallinita. A menudo se requiere de gran coraje para no dejar que los 

rumores y los comentarios pesimistas y alarmistas afecten sus dudas 

y temores. 

Mi punto es que son las dudas y ese pesimismo lo que hace que 

e y apostando sobre seguro. El 

 esperando para que se haga rico. 

Como ya dicho, salir de la carre

personas, esas dudas son paralizantes. 

no verificados, crean a un pesimista. Los pesimistas critican, y los 

Analizar permite a los ganadores

quienes critican, y ver oportunidades que otros pierden. Y encontrar lo 

que se les escapa del resto de las personas es la clave de cualquier 

de libertad o independencia 



de analizar, cierran sus mentes

inversionista: el mercado de valores. 

En diciembre de 1996, me encontraba cabalgando con un amigo, 

la vista y vio que el precio del combustible estaba subiendo. Mi amigo 

mostraban los motivos por los cuales el precio de los combustibles 

de combustibles subvaluada que estaba a punto de descubrir unos 

yacimientos petroleros. Mi agente estaba entusiasmado con esta 

 acciones a 65 centavos por 

En febrero de 1997, este mismo amigo y yo pasamos por la misma 

cerca de un 15 por ciento. Otra vez, 

aumento en los combustibles, y es



engan lo que desean en la vida. 

o 3. Conformismo.

ocupados, y se mantienen ocupados como una forma de evitar algo 

que no desean enfrentar. No es necesario que nadie se los diga. En 

lo profundo de su interior, ellos lo saben. De hecho, si usted se los 

ando, jugando al golf o haciendo 

 conformismo? La respuesta es, un 

Muchos de nosotros crecimos pens



o control, los padres a menudo 

encuentran formas de suprimir ese deseo con la culpa. 

 que el dinero crece en los 

sino la culpa entrampada con el 

enojo que iba en ellas, lo que me llegaba. 

crificando mi vida para comprarte 

pensar y buscar respuestas. 

cualquier cosa. Al tener una ment

enojado, y la mente conformista debe 



oy harto y cansado de ser pobre. 

ual la mente conformista responde, 

seguro. Puedo perder dinero. Ya trabajo bastante intensamente con 

las cosas como son ahora. Y de todas maneras, tengo mucho trabajo 

para hacer. Mira lo que tengo que hacer esta noche jefe. Mi jefe lo 

que lleva a descorazonarse, y a me

posibilidades, entusiasm

tan preocupado por lo que uno pudiera querer comprar, sino porque 

El problema que percibo en la actualidad, es que hay millones de 

personas que sienten culpa por sus ambiciones. Ese es un viejo 

condicionamiento que viene de su ni

finas que ofrece la vida. Muchos han sido condicionados 

para nunca tener que volver a 



palabras semejantes concebidas para instilar culpa en orden de 

ed el conformismo? La respuesta 

na persona necesita sentarse y 

ya que soy saludable, sexy y bien 

no sucede. Nuestro mundo progresa porque todos nosotros 

deseamos una vida mejor. Vamos al colegio y estudiamos 

intensamente, porque queremos algo 

ambicioso. Es la mejor cura para el conformismo. 



o

siempre.

mismo. Aunque ande escaso de dinero. La columna de mis bien es 



a, yo no dije no pagar, solamente 

pagarme primero a mi,  incluso si estoy corto de dinero 

mis impuestos y a los otros acreedores es tan grande, que me fuerza 

a buscar otras formas de ingreso. 

empresas, negociado en el mercado de va

gobierno o a las otras personas a 

 los recaudadores del gobierno son 

grandes matones. En general, todos los que controlan el pago de 

cuentas lo son. Mucha gente se achica ante estos matones. Les 



manera de ganar dinero extra, es como ir al gimnasio y entrenarme 

 Y ahora, ya no temo a esos 

pago, me debilito. Entonces, las 

personas como los jefes, gerentes, recaudadores de impuestos, 

 Porque cuando soy arrogante, 

estoy creyendo verdaderamente qu

rrogancia para tratar de esconder 

su propia ignorancia. Esto ocurre a menudo cuando estoy analizando 

extractos financieros con contadores, o incluso con otros inversores. 

es claro que no saben 

Existen muchas personas en el mundo del dinero, las finanzas e 

inversiones, que no tienen ninguna idea en absoluto acerca de lo que 



onas en la industria del dinero, 

hacen simplemente lanzamientos de venta como si fueran 

vendedores de autos usados. 

Cuando usted sepa que es ignorant

e campo, o compre un libro 

sobre el tema.



Capitulo 9: Listo para comenzar 

ofrezco el proceso de pensamiento por

l encontrar grandes negocios. Se los 

poco, es pan comido. Pero cuando se trata de dinero, la 

mento de inestabilidad es un 

asunto  personal. 

que invoquemos a nuestro genio personal. Yo creo que todos 

tenemos un genio financiero dentro de nosotros. El problema es que 

ese genio propio, yace dormido a la espera de ser despertado, 

porque nuestra cultura nos ha educado en la creencia de que el amor 

podamos trabajar por dinero, pero 

financiero, ya que la empresa para la cual trabajamos, o el gobierno, 

finalizan nuestra etapa laboral. 

Sin embargo, son nuestros hijos, formados en el mismo sistema 

educativo, los que van 



trabajar arduamente, ganar dinero y gastarlo, y cuando nos 

quedamos cortos, siempre pode

Desafortunadamente, el 90 por ciento del mundo occidental se 

adhiere al dogma anterior, simple

buscar un empleo y trabajar por el dinero. Si usted no es parte de la 

masa, le ofrezco los diez pasos siguientes para despertar su genio 

financiero, pasos que he seguido personalmente. Si usted desea 

financiero es lo suficientemente sagaz como para desarrollar su 

propia lista. 

Pero entonces se interpone la realidad. El camino se ve demasiado 

largo, con demasiadas colinas para 

trabajar por el dinero, y luego entregar el sobrante a su agente 

financiero. 

 toda mi vida. No quiero aquello 

a lo que mis padres aspiraban, es decir, la seguridad de un empleo y 

una casa en los suburbios. No me gusta ser empleado odiaba que mi 



trabajando en su carrera. Yo 

a trabajado con tanto esfuerzo. Los 

ricos no hacen eso. Ellos trabajan arduamente, y luego pasan todo a 

sus hijos. 

de vida que amo. Y quiero 

simplemente ser libre. Quiero el control sobre mi tiempo vida. Quiero 

Esas son mis razones emocionales, profundamente asentadas. 

ser que la realidad del camino por delante sea mayor que sus 

veces, pero fueron profundas razones emocionales las que me 

mantuvieron de pie, yendo hacia adelante. 

la vida es duro. 

2. Elijo diariamente. 

El poder de elegir. Esa es la mayo

cae en nuestras manos, nos es 

dado para nuestro futuro, el poder de elegir ser rico, pobre o parte de 



somos. La gente pobre simplemente 

de gastar. 

conservarla. Muchas familias ricas pierden su patrimonio en la 

que no han entrenado a nadie como 

buen administrador para cuidar de sus activos. 

Muchas personas eligen no ser ricos. Para el 90 por ciento de la 

roban dos cosas a la persona que elige tales pensamientos: una es el 

 y la otra es el aprendizaje. El 

simple hecho de que usted no tenga dinero, no es excusa para no 

de nuestras cabezas, es una 

ario. Ese es nuestro poder de 

dadero que usted posee es su mente, 

cual tenemos dominio. Al igual 



de lo que dije acerca del poder de elegir cada uno de nosotros puede 

o, una vez que seamos lo 

invertir.

ios. Me gusta cuando duran dos 

por completo en el tema. En 

1973 me encontraba mirando TV y apar

to a cursos de ese estilo por lo 

dijo algo con lo cual yo estaba en total desacuerdo. En lugar de 

si yo tuviera ventana dentro de la mente de uno de los mayores 

experiencia.



El resultado neto es que 

ngo dos pensamientos en lugar 

 vasto poder mental, es siendo 

lo suficiente humilde como para escuchar o leer lo que ellos tienen 

personas con baja autoestima, que tienen miedo de correr riesgos. Y 

errores en orden de entender plenamente lo que ha aprendido. 

rdo con su forma de pensar. 

os personas con 

een ser muy listas, pero cuyas hojas 

de balance muestran una imagen diferente. Una persona 

verdaderamente inteligente recibe bien las nuevas ideas, porque 

pueden sumar a la sinergia de las otras ideas acumuladas. Escuchar 

o no fuera cierto, Dios no nos 

hubiera dado dos orejas y una sola boca. 

Demasiada gente piensa con su boca, en lugar de escuchar para 

absorber nuevas ideas y posibilidades. Ellos argumentan, en lugar de 

formular preguntas. 



Pienso profundamente en mi riqueza. No adhiero a la mentalidad 

de valores, pero apuesto a la educaci

mi consejo es que primero tome lecciones. Siempre me impresiona la 

gente que compra acciones o propiedades, pero nunca invierten en 

su mayor activo: su mente. Haber 

lo hace a usted un expe

3. Elija a sus amigos cuidadosamente. 

por su estado financiero. Tengo amigos que verdaderamente han 

amigos que ganan millones por 

conscientemente el esfuerzo de aprender de ellos. 

Ahora bien, debo admitir que hay personas a las cuales verdadera-

dinero; estaba buscando sus conocimientos. En algunos casos, estas 

personas adineradas se han convertido

todos.

mis amigos con dinero hablan de dinero. Y no quiero decir que se 

 tema. De manera que aprendo de 

serios aprietos financieros, no quieren hablar de dinero, negocios o 

inversiones. A menudo lo ven como 



 que luchan financieramente. 

Tengo algunos amigos que han gener

a pedir una de estas dos cosas: a) 

UNA ADVERTENCIA. 

Cuando se trata de dinero, en es

no va a funcionar. El problema es que la gente los escucha, pero esa 

gente que acepta ciegamente inform

Si usted mira la CNBC, que es 

o de colapsar, 



 16% del gobierno estatal. Al 

los mercados, generalmente la multitud aparece tarde, y acaba hecha 

los casos es demasiado tarde. Busque nuevas oportunidades. Como 

apresuradamente se montan tarde a la ola, usualmente, acaban 

aniquiladas.

Los inversores inteligentes no se dejan arrastrar por los mercados. Si 

pierden una ola, detectan la sigui

ores porque comprar algo que no es 

popular los atemoriza. Los invers

 codicia los retiene, cuando los 

inversores sabios ya han obtenido sus ganancias y se retiraron. Los 

Saben que la ganancia se hace al comprar, y no al vender. Esperan 

pacientemente. Como ya dije, no se dejan arrastrar. Al igual que el 



formas legales. De cualquiera de las dos maneras, se trata de 

encuentra usted del interior? La ra

gana el dinero. Se gana en base a 

quiebra. No estoy diciendo que lo haga en forma ilegal, pero, cuanto 

sus chances de obtener beneficios 

a amigos. Y eso, es inteligencia 

financiera. 

cuidado con lo que estudia y aprende, porque su mente es tan 

poderosa, que usted se convierte en lo que introduce en su cabeza. 

alguna otra cosa. Digamos, maestro de escuela. Luego de estudiar 

sucesivamente. Elija cuidadosamente lo que estudia. 

Cuando se trata de dinero, las masas generalmente tienen una 

que veo predominar en el mundo es 

ganan dinero, pagan deudas, mantienen el balance de sus cuentas, 



 haciendo, o no es

suficiente, se trata simplemente de 

ual gana dinero. 

uco, era tener la disciplina de 

ras estaba trabajando en Xerox, 

a dominar el arte de adquirir 

hipotecas.

actualmente, el negocio se ha puesto demasiado lento y hay 

aprendida, siempre 

He asistido a clases concebidas 

productos derivados, otras para comerciantes de productos de 

consumo e incluso a una clase para especialistas en caos. Me 

o, estando en un recinto lleno de 



lucrativas mis inversiones en acciones y propiedades. 

Muchos colegios secundarios y universidades comunitarias, tienen 

la cual, sobre una base bastant

tual, ya no cuenta tanto lo que 

usted sabe, porque a menudo su conocimiento ya es obsoleto. Lo que 

hoy cuenta es la velocidad con que aprende. Esa habilidad no tiene 

 del hombre de las cavernas. 

5. El poder de la autodisciplina.

tiene sentido invertir, ganar dinero, y dejarlo ir. La falta de 

autodisciplina es la causa por la cual la mayor los ganadores de 

La falta de autodisciplina es la causa de que la causa de que las 

personas que reciben un aumento, salgan inmediatamente a comprar 



de todos, este paso es probablement

autodisciplina personal es el factor delineante No 1 entre los ricos, los 

pobres, y la clase media. 

Puesto de forma simple, las personas que tienen baja autoestima y 

eba a las personas, no porque otros 

sean abusadores, sino porque el individuo carece de control interno y 

disciplina. La gente que no tiene fortaleza interior, a menudo pasa a 

En las clases para empresarios que yo doy, les recuerdo constante-

mente a las personas que no se enfoquen en su producto o servicio, 

sino en desarrollar sus capacidades

r su propio negocio son: 

c. Manejo de su tiempo. 

es aplicable a todos, no solamente a los empresarios. Las tres tienen 

importancia en la manera en que desarrolla su vida como individuo, o 



Cada una de estas habilidades, se ve acrecentada por el dominio de 

la autodisciplina. 

primero, con el de quie

historia, tiene que ver con la compr

puede comenzar a entender el poder del flujo del dinero, pronto se 

l en el grafico siguiente, o por 

onas trabaja arduamente durante toda 

obierno, Seguridad Social, cuando ya 

no son aptos para trabajar. 

Ya puedo escuchar los alaridos de aquellos de ustedes que creen 

sinceramente en pagar primero sus cuentas. Y puedo escuchar esa 

cuentas a tiempo. No estoy 

diciendo que sean irresponsables y no paguen sus cuentas. Todo lo 

el flujo de dinero era mucho menor



No estoy hablando de ser irresponsabl

poseo grandes deudas de tarjetas 

al gobierno. Es por eso que, mi ingreso proviene de mi columna del 

Si trabajo por el dinero gobierno lo 

toma.

suficientemente astuto, financieramente hablando, como para no 

yo; hay otras personas que pagan 

mis obligaciones. Se los llama inquilinos. De manera que la regla de 

en primer lugar, no se endeude. 

Aunque pago mis cuentas al final, lo establezco todo como para tener 

En segundo lugar, cuando ocasionalmente me quedo corto de dinero, 

 los acreedores y el gobierno 

protesten. Me gusta cuando se pone

tipos me hacen un favor. Me insp

o, invierto el dinero, y dejo que 

los acreedores vociferen. De todas maneras, generalmente les pago 



liquidando paquetes de acciones para pagar deudas de consumo. 

Eso no es demasiado inteligente financieramente hablando. 

De manera que la respuesta es: 

a. No se endeude demasiado, de 

por ello. Mantenga bajos sus gastos. En primer lugar, realice 

inversiones. Luego, compre la gran 

Estar atrapado en la carrera de ratas no es inteligente. 

b. Cuando se quede corto de dinero, 

no que merme sus ahorros o inversiones

a su genio financiero para que aparezca trayendo nuevas maneras de 

interiormente, el mundo lo esta

Si a usted no le gusta soporta

disminuir los gastos, poner el dine

a las ganancias de lo que corresponda, invertir en fondos comunes, y 

adherir al voto del promedio. 

6. Pague bien a sus asesores.

El poder de un buen asesoramiento. Muchas veces veo gente 

poniendo un anuncio frente a su 



inmobiliarios y corredores de bolsa 

 trabajan profesionalmente, sus 

tomarse el tiempo de educarlo. T

guno de ellos, me orientaron 

Lo que le pago a un asesor no es

cantidad de dinero que puedo ganar gr

brindan. Me encanta cuando mi agente inmobiliario o mi corredor de 

bolsa ganan mucho dinero. Porque usualmente eso significa que 

Un asesor es el equivalente de su

esta manera no tengo que estar yo. 

Yo mejor juego al golf. 

De la misma manera, la persona que

pocos pesos, cuando puedo utilizar ese tiempo para hacer dinero, o 



pasarlo con los seres que amo? Lo que me parece gracioso es que 

muchas personas de clase media o baja, insisten en pagar propinas 

del 15 o 20 por ciento por el servicio de mesa en un restaurante, 

aunque el servicio no sea bueno, pero se quejan por tener que pagar 

del 1 por ciento a un agente inmobiliario. Parece como si disfrutaran 

de dar propinas a esas personas de la columna de sus gastos, 

mientras son inflexibles con las personas en su columna de las 

inversiones. Eso no es inteligente financieramente. 

Muchos agentes no se han formado de la misma manera. 

venden, pero en su vida, tienen pocas o ninguna propiedad. Hay una 

enorme diferencia entre un agente que vende casas, y uno que vende 

inversiones. Y es aplicable ta

fondos comunes, seguros, quienes se presentan como planificadores 

financieros. 

Cuando entrevisto a cualquier profesional a quien pago honorarios, 

edades o paquetes de acciones 

e pagan en impuestos. Y aplico 

esto tanto a mis abogados, como a mis contadores. 



Como he dicho antes, una de las 

dirigir a aquellos ante los cuales se

dependencia. Muchos gerentes medios, conti

ar con personas por debajo de 

ellos, pero no con personas por encima de ellos. La verdadera 

capacidad consiste en poder dirigir y pagar bien a personas que son 

erminada. Esa es la 

enen juntas de directores. Usted 

o es inteligencia financiera. 

7. El poder de obtener algo por nada.

Cuando los primeros colonos 

norteamericanos. Por ejemplo, si un 

ban cuando se daban cuenta de que 

 malentendido cultural. 

es vital para la riqueza. La primera pregunta de un inversionista 



guna cosa a cambio de nada, lo 

r una considerable cantidad de 

dinero hacia un paquete de acciones de

acciones, o por ejemplo, el anuncio de un nuevo producto. Entonces 

mientras las acciones suben, entonces,

original, y dejo de preocuparme por las fluctuaciones del mercado, 

porque vuelvo a contar con mi capital inicial. Disponible para trabajar 

dinero se va y vuelve, y me hago 

cnicamente, fue gratis. 

Lo cierto es, he perdido dinero en mu

con el dinero que puedo afrontar perder. O sea, de diez inversiones 

promedio, anoto algunos tantos en dos o en tres, mientras que cinco 

o seis no me dan nada, y pierdo en dos o en tres. Pero limito mis 

momento.

Las personas que odian el riesgo, ponen su dinero en el banco. Y a la 

larga, ahorrar es mejor que no ahorrar. Pero lleva mucho tiempo 

gratis a cambio. Antes regalaban tostadoras, pero hoy ni siquiera eso. 

En cada una de mis inversiones, debe haber algo que proporcione un 

incremento, algo gratis. Un c

parcela gratis de terreno, una casa, paquetes de acciones, un edificio 



de oficinas. Y la idea es que el riesgo sea limitado, o bajo. Ray Kroc, 

porque le encantaran, las, hambur

propiedad debajo de la franquicia, gratis. 

se trata de las inversiones que se 

obtienen gratis, una vez que recupera su dinero. Eso es inteligencia 

financiera. 

8. Las Inversiones compran los lujos.  

El poder de enfocarse. Si una persona no puede dominar el poder de 

la autodisciplina, es mejor que no trate de ser rica. Porque, mientras 

de efectivo desde la columna de 

eza mental de dirigir ese dinero, es 

 debido a las tentaciones externas. 

Dada la falta de fortaleza mental, el

resistencia. Esa es la causa de la pobreza y las angustias financieras. 

inteligencia financiera, que en este 

caso se trata de la habilidad de di

es:

refrigeradores, televisores y video-casetera, o unas vacaciones.



10%.

Me encantan mis lujos, igual que a todos. La diferencia es que, 

do llamar a mi oficial de cuenta en 

. En lugar de enfocarme en la 

 deseo de consumir para inspirar 

y motivar a mi genio financiero. 

prestado para adquirir las cosas que deseamos, en lugar de 

hemos adquirido como individuos, 

poderosa. Desafortunadamente, la gente utiliza ese poder en su 

contra. Si su inteligencia financiera



financiera. 

nos convence de querer ser tal cual

Cuando se trata de inversiones, demasiadas personas hacen que 

suene complicado. En lugar de pres

 maestros. Mi padre rico me 

necesidad de ser caritativo o dar. Mi padre instruido daba mucho en 

concepto de tiempo o conocimientos, pero casi nunca daba dinero. 

siempre. Si yo pudiera dejarlo a 

usted en grandes cantidades. Y 

esto es aplicable a dinero, sonrisas, amor, amistad. Entiendo que a 

 una persona pueda desear hacer, 



 Yo simplemente creo que el 

principio de reciprocidad funciona, y doy de lo mismo que deseo. 

vender, entonces ayudo a alguien a vender algo, y de esta manera 

mis ventas aumentan. Deseo contactos, entonces ayudo a alguien a 

obtener contactos y, como magia, encuentro gran cantidad de 

si alguien era rico, seguramente 

estaba proveyendo algo que otros necesitaban. En mi vida, a lo largo 

me he sentido necesitado de algo 

o corto de dinero o falto de ayuda, simplemente, buscaba o 

primero. Y cuando lo daba, siempre me era retornado. 

Muchas veces, solamente el proceso de pensar en lo que quiero, y en 

o a otros, libera un torrente de 

sonriendo, simplemente empiezo a 

alrededor. Es verdad que su mundo 

aprendo. Si  desea aprender acerca 



usted.

Ha habido momentos en los que he dado y nada me fue devuelto, o 

de buscar dentro de mi alma, descubr

estaba dando para recibir, en lugar de dar por dar. 

negocios. Retrospectivamente, su generosidad con las cosas que 

en este mundo que poseen mucha 

hacerlo con la ayuda de esas fuerzas existentes. Todo lo que usted 

necesita es ser generoso con lo qu

generosas con usted. 



Puede ser que muchas personas no queden satisfechas con mis diez 

chas personas que quieren hacer, en 

abreviada, algunas de las cosas 

hago:

n de demencia, es hacer las mismas cosas y 

esperar resultado diferente. Deje de hacer lo que no funciona y 

busque algo nuevo para hacer. 

Busque nuevas ideas.



estudiando.

Encuentre a alguien que haya hecho lo que usted quiere hacer.  

Tome clases y compre cintas de audio.

de cursos nuevos e interesantes. 

seminarios sobre temas que me interesa aprender. Soy rico gracias a 

, que no toman esos cursos, 

quienes me han dicho que estaba desperdiciando mi dinero pero, sin 

Haga infinidad de ofertas.

Cuando quiero adquirir alguna propiedad, examino muchas, y 

generalmente redacto una oferta. 

Uno no sabe cual es el precio correcto hasta que aparece una 

demasiado. Verdaderamente, es poco frecuente que un vendedor 

pida un precio inferior al valor real de la propiedad. 

Quienes no son inversores no tienen idea de lo que se siente al estar 

tratando de vender algo. Yo he t

vender durante meses. Hubiera recibido con gusto cualquier 

ofrecimiento. No me hubiera preocupado lo bajo de la oferta. Me 



hubiera estado contento. No por 

la oferta, sino porque q

como la cosa funciona. El juego de comprar y vender es divertido. 

personas no saben que mi socio es mi gato. Si aceptan la oferta, y no 

me interesa el trato, llamo a mi casa y hablo con el gato. Hago este 

el juego. Muchas personas hacen las cosas demasiado complicadas 

y las toman demasiado seriamente. 

Encontrar un buen acuerdo, el negocio correcto, la gente correcta, los 

inversores correctos o lo que sea, es como salir con alguien. Debe 

salir al mercado y hablar con much

de ofertas, contraofertas, negociar, rechazar y aceptar. No se quede 

en su casa esperando que suene el 

que usted vaya al mercado, aunqu

Buscar, ofrecer, rechazar, negociar y aceptar son parte del proceso 

de casi todo en la vida. 



Transite corriendo, caminando o conduciendo por una cierta 

He encontrado algunas de mis mejore

exista beneficio en un trato, deben existir dos elementos: oportunidad 

dades, pero es un cambio lo que 

convierte una oferta en oportunidad rentable. Por lo tanto cuando 

corro, lo hago por una barrio en el c

ligeras diferencias. Noto carteles 

Eso significa que es probable 

negociar. Observo a los camiones de mudanza, que entran o salen. 

Hago que se detengan y hablo con los conductores. Hablo con los 

noticias han espantado a todo el mundo. Les hago un seguimiento de, 

mejor. Hablo con los vendedores, especialmente los nuevos, y 

unos minutos al mes, y lo hago 



Respecto de las acciones.  

He descubierto que los principios de encontrar algo de valor son los 

mismos, ya sea que se trate de 

nueva casa, una nueva esposa, o una oferta de detergente de 

El proceso es siempre el mismo. 

almacena producto.  Cuando el mercado de valores liquida, el 

consumidor huye del mercado. Cuando el supermercado eleva sus 

mercado de valores aumenta sus precios, el consumidor comienza a 

comprar.

Mire en los lugares correctos.

Un vecino compro un condominio 

del suyo, por US$ 50.000. Me dijo 

beneficio se obtiene cuando se compra, no cuando se vende. El 

banco.



Primero busco personas que quieran comprar, y luego a alguien 

que quiera vender.

Un amigo estaba buscando cierta ex

estaba buscando, hice una reserva, 

 Moraleja de la historia: compre 

echos de pensamiento no obtienen 

las porciones grandes. Si  quiere 

primer lugar. 

Los minoristas disfrutan de dar descuentos por volumen, simplemente 

puede pensar en grande. Cuando mi

comprar. Luego fuimos a varios 

distribuidores y logramos  un excelente acuerdo debido a que 



Aprenda a partir de la historia.

 mercado de valores comenzaron 

haciendo para reconocer oportunidades. Las palabras importantes 

como lo he repetido infinidad de 

veces a lo largo del libro, usted d

recompensa financiera.



EPILOGO

ahorrar dinero para la futura educac

hijos. Estaba guardando US$ 300 

400.000  para que sus cuatro hijos fueran a la universidad. Le 

inmobiliario de Phoenix estaba terrible. La gente estaba regalando 

empezamos a analizar esa posibilid

dado que su disponibilidad estaba 

otras alternativas para financiar unas propiedades, diferentes a la del 

banco.

Buscamos una casa durante dos semanas, una que cumpliera con 

para la cual trabajaba, y neces



mudaba con toda su familia a California, donde lo aguardaba un 

nuevo empleo. 

requisitos, lo que significa que 

72.000, de manera que todo lo que que aportar eran 

US$ 7.000, o sea, la diferencia de 

precio de venta. En cuanto el d

en alquiler. Mensualmente, luego de pagar los gastos, incluyendo la 

cuota de la hipoteca, le quedaban US$ 125 en su bolsillo. 

Su plan era conservar la casa durant

esos US$ 125 de la deuda. Nos 

cancelada en gran parte y, para cuando su primer hijo fuera a la 

cibiendo US$ 800 netos por mes. 

En 1994, el mercado inmobiliario 

comprarla por  US$ 156.000. Nuev

diferimiento 1031 de impuestos por recambio. 

amiga en Austin, Texas, quien ent



almacenaje que ella estaba montando. Mi amigo, luego de tres 

apenas inferiores a US$ 1.000 por 

 a verter en el fondo para la 

procedentes de la venta, y que fueron involucrados en un nuevo 

 muy confiado su meta de US$ 

subyacente, protegido por su Corporac

Como resultado de esta exitosa es

Gracias por leer este libro. Espero que le haya brindado algo de 

financiera simplemente para sobrevivir. La idea de que para ganar 

dinero se necesita dinero, es un pensamiento de personas poco 

sofisticadas financieramente. Esto no significa que no sean 

inteligentes. Simplemente, ellos no han aprendido la ciencia de hacer 

dinero.

cambie su manera de pensar. Todas las personas auto-formadas 



comenzaron desde abajo con una idea, y luego la convirtieron en algo 

grande. Lo mismo es aplicable a las inversiones. Se requieren 

grande. Conozco tanta gente que pa

gran negocio tratando de amasar una fortuna para acceder a un gran 

trabajadores, pero no eran buenos como inversores. 

 del dinero son importantes. 

libro. Asista a un seminario. 

Practique. Comience con algo peque

flujo de de US$ 5.000 por mes,

ad, se hace sencillo cuando se 

Creo que mi mensaje ha sido cl  en su cabeza 

intensamente para usted, y su vida 



A todos ustedes les fueron dados dos dones: sus mentes y tiempo. 

Depende de ustedes hacer lo que les plazca con ambos. Con cada 

es suya y solamente suya. Todos 

decide ser parte de la clase media, pobre, o rica. 

Elija compartir este conocimiento co

Usted y el futuro de sus hijos esta

Le deseamos mucha riqueza y una gran felicidad en este fabuloso 

don llamado vida. 

Robert Kiyosaki 
Sharon Lechter 


